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Marisa Barrera 

Haciendo banca para la gente 
 

 

 

 

 

 

 

Cuando las personas le preguntan a Marisa 
Barrera cuál es su trabajo, ella les contesta 
que su trabajo es una mezcla de oficial de 
banco y trabajadora social. Como una oficial 
de préstamos para Acción, un micro 
programa de crédito que provee pequeños 
préstamos a personas de bajos y medianos 
ingresos en Albuquerque, Nuevo Méjico, 
Marisa concede préstamos a aquellas 
personas que son rechazadas en los bancos 
ordinarios, y los ayuda en la creación de 
nuevos negocios. 

“Yo crecí en Nuevo Méjico y obtuve una 
Maestría en Relaciones Públicas en la 
Universidad de Princeton”, ella explica. “Yo 
estaba interesada en el desarrollo 
internacional”. Ella aprendió sobre los 
préstamos de micro-crédito, un movimiento 
en contra de la pobreza, que se está 
propagando a través del mundo y pasó un 
verano en Bolivia visitando un banco que 

prestaba dinero a miles de personas auto 
empleadas. “Fue muy poderoso ver que este 
programa tiene un impacto muy profundo en 
la vida de las personas y me hizo darme 
cuenta cuán importante puede ser el acceso 
al crédito”. 

Cuando era estudiante de bachillerato, 
Marisa no había contemplado una carrera en 
la banca. “Tuve que tomar un campamento 
de verano en matemáticas para poner mis 
destrezas en forma”. Como un oficial de 
préstamos, Marisa ayuda ahora a cientos de 
personas en Albuquerque a trabajar los 
costos, ingresos y ganancias de sus 
negocios. Ella ayuda a cada cliente a 
comprender los conceptos empresariales, 
que ellos podrían no haber entendido 
previamente, tales como los tipos de interés 
anual, compuesto o efectivo. Ella ha 
prestado dinero a personas que son dueños y 
corren restaurantes, tiendas de artesanías, 
mesas en pulgueros, talleres pequeños de 
reparación, y muchos otros tipos de 
empresas. “Yo ayudo a mis clientes a 
comprender su flujo de efectivo”, explica 
ella, “y entender cosas como las 
proporciones de deuda y los itinerarios de 
amortización de préstamos”.  

“Yo me siento como un socio de mis 
clientes”, dice Marisa. “Tomamos riesgos 
para ayudarlos a realizar sus sueños. Mi 
meta es mejorar el bienestar económico de 
nuestra comunidad, aumentando el potencial 
de las personas para generar ingresos”.
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